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R É P O N D R E  A U X  Q U E S T I O N S

Pourquoi passer par une banque 
et non pas par concessionnaire ou 

un loueur ? 

Nous vous donnons la possibilité de profiter de la 
puissance d’achat d’un professionnel de l’automobile. 
BPCE Car Lease travaille en toute indépendance avec 

plus de 30 constructeurs automobiles, et négocie pour 
vous, 

auprès d’eux, les meilleurs tarifs. 
Et en passant par nous, vous gagnez du temps dans le 
montage du dossier de financement : nous avons déjà 

la connaissance de votre entreprise et des 
informations nécessaires.

Je n’ai pas besoin de toutes ces prestations.

Vous choisissez les options qui correspondent le 
mieux à vos besoins. Et si ces besoins évoluent, 
vous avez la possibilité de modifier vos options à 

tout moment. 
(Sauf l’option véhicule de remplacement, qui ne peut être 

prise en compte qu’au moment de la souscription)

Je ne sais pas estimer mon  
kilométrage annuel.

Votre contrat peut s’adapter en fonction de 
votre rythme d’utilisation. Nous n’avons 

besoin que d’une estimation pour évaluer 
votre budget mensuel. 

S’il s’avère qu’au terme de la première 
année votre kilométrage au compteur est 

supérieur ou inférieur au kilométrage 
que vous aviez estimé, vous pourrez

faire établir sans frais un avenant
au contrat.

C’est trop cher, c’est plus cher 
qu’un crédit classique.

Le loyer que vous allez payer n’est pas comparable avec 
une mensualité dans le cadre d’un crédit classique. 

Le loyer financier est moins élevé qu’une mensualité de 
crédit classique car la valeur de revente est 

intégrée dans le loyer.
Le loyer global comprend un ensemble de prestations 

(entretien, perte financière…) qui vous faciliteront 
la vie au quotidien. 

Par ailleurs, avez-vous déjà fait le bilan de tout ce que 
coûtait un véhicule, au-delà de son coût d’achat ? 

Enfin, vous profitez  d’un tarif attractif en passant par un 
loueur, car notre puissance d’achat nous permet d’avoir 

des remises importantes auprès des constructeurs. 

Il y a toujours des frais de 
restitution du véhicule, non 

connus à l’avance.

Si à la restitution, le véhicule est dans un 
état standard comme il est défini dans les 
conditions générales de location, il n’y aura 

rien à régler. Une tolérance de 
vétusté est appliquée . 

Notre but est de préserver la relation que 
nous avons ensemble. C’est pourquoi la 
restitution du véhicule donnera lieu à un 
examen à l’issue duquel seuls les frais 

dus seront facturés. 
C’est le même principe qu’une vente 

classique :  soit vous le faites réparer avant 
de le vendre soit vous le 

vendez moins cher.

Je ne suis pas propriétaire de mon véhicule.

Il n’y a plus aujourd’hui réellement d’intérêt à être propriétaire de son véhicule. 
Le véhicule perd environ 30% de sa valeur dès la première année. Il est 

généralement conservé moins longtemps puisque la tendance est maintenant à un 
renouvellement plus rapide des modèles. Et un véhicule devient vite obsolète. 

Avec la LLD, vous roulez dans un véhicule neuf en permanence. Avec cette formule 
de financement, vous payez le « juste prix » en fonction de votre consommation 

(forfait kilométrique prédéfini).

J’ai peur qu’il arrive quelque 
chose à ma voiture car elle ne 

m’appartient pas.

Que le véhicule vous appartienne ou non, en cas 
de sinistre vous ferez jouer l’assurance 

du véhicule. 
En LLD, cette assurance est souscrite lors de la 
conclusion du contrat de location. Vous avez la 

possibilité de souscrire notre assurance 
Sécurité Plus, ce qui simplifie pour vous les 

formalités. (Le client à la possibilité de souscrire une 
assurance automobile auprès de la compagnie de son 

choix, s’il le souhaite.) 
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