DIAGNOSTIC MODE Dy
FINANCEMENT

Comment orienter le client vers le mode de financement adapté ?

Commencer par un diagnostic découverte : type de véhicules et leur utilisation,
fréquence de remplacement, modes de financement actuel, durée des financements,...

Votre client souhaite financer son/ses véhicule(s) professionnel(s) neuf(s) :

1. TYPE DE VEHICULE

Quel type de véhicule V,éhi.culem :/érgcué?z)
souhaite-t-il financer ? spécifique standar

Lol LA < 15000 km par an > 15000 km par an
Combien de kilométres parcourt- > 150 000 au global® (essence) < 150 000 au global® (essence)
il par an avec son véhicule ? > 160 000 global® (diesel) < 160 000 global ) (diesel)
Souhaite-t-il avoir des prestations NON oul
incluses dans son contrat ?
4. DUREE
Combien de temps conserve-t-il Entre <3ans Entre

- 3et5ans >5ans 1 et5ans
son véhicule en moyenne ?

Crédit-bail

mobilier

Pour un véhicule d’occasion, proposer un crédit ou nous consulter pour connaitre les
possibilités de financement en crédit-bail.

(1) Sont considérés comme spécifiques les véhicules de type : utilitaires >3,5 tonnes, auto-écoles, ambulances
équipées, véhicules frigorifiques, taxis, pompes funébres, loueurs courte durée (2) Véhicule particulier, de
société ou utilitaire <3,5 tonnes (3) Sur la durée de conservation du véhicule

BPCE

CAR LEASE
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